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これまで ECを避けていた層が、緊急事態宣言の期間中に ECで購入することの便利

さを体験したことから、ECで購入することに慣れた消費者の行動は、アフターコロ

ナの現在でも続いています。昨年末商戦では前年の 2 倍以上のECの売上を記録した

事業者も多数存在しています。

一方では、訪日外国人旅行客によって生み出されるインバウンド需要も再拡大して

おり、訪日後に日本商品の購入意欲が向上し越境 ECを利用する海外

ユーザーも拡大中。訪日経験のある海外在住ユーザーは購入意欲が

高いことが判明しています。

当EC 実践塾では、国内向け ECサイトの本格運営に欠かせない基本

から継続して利益を確保するための取り組みを学び、更に貴社の国内

向け ECサイトを海外 ECに対応させる仕組みについて解説をいたします。

貴社の 国内向けＥＣ サイトを 越境ＥＣ対応 に !

越境ＥＣもこれでバッチリ！

参加対象

お申込み
チラシ裏面をFAX

または
WEBから受付

2024

14:00-17:009/12.19.10/3.10.17.24.11/14 木
※全7日間 ※初日のヒアリング会のみ14:00-15:30 ※各日共、終了時間が多少前後する場合があります。

会員 10,000円参加費 (税込)会場　豊中商工会議所 4F大会議室
定員　15名

一般 20,000円
※会員とは、主催および共催の商工会議所・商工会の会員を指します。

（下記①～③を全て満たす事業者）

①国内でネットショップを、自社で
ECサイトを運営している方。

②Webコンサルの方など、自社で
ECサイト運営を目的としない方の
受講はお断りします。

③当塾受講後、後日のヒアリングに
応じていただける方。

実践塾



０６－６８４５－８００６平日 �:�� ～ ��:��お問い合わせ 豊中商工会議所　担当： ＴＥＬ

お申込みシートＦＡＸ

０６－６８５７－０４７４ 豊中商工会議所 押川　行
ＦＡＸでお送りください。

※受講者情報をご記入ください

受講後アンケートにご回答いただけますか？
はい ・ いいえ

（〇をつけてください）

（フリガナ）

事業所名

（フリガナ）

参加者名

所在地

ＴＥＬ

Ｍａｉｌ

業種・営業内容 所属商工会議所・商工会（〇をつけてください）

ECで扱っている商材

現在運営中のECサイトにおけるお悩みはどのような事ですか？

ECサイトのURL

豊中　　池田　　吹田　　箕面　　能勢　　豊能　　その他　　（一般扱い）

〒　　　　　　ー

(　　　　　) ＦＡＸ (　　　　　)

ご記入頂いた個人情報は、豊中商工会議所「個人情報保護方針（https://www.ooaana.or.jp/other/privacy/）」に基づき、
受講者名簿の作成、出欠確認、および豊中商工会議所からの各種連絡・情報提供のために利用させていただきます。

※当講座への参加は、ご回答いただける方に限定させていただきます。

���� 年 � 月 �� 日 �� 日　�� 月 � 日 �� 日 �� 日 �� 日　�� 月 �� 日（木）EC 実践塾

平日の日中連絡がつく番号をご記入ください。

※G-Mail 等無料で使用できるメールの場合、大切なメールが
届かない可能性がありますので、なるべくG-Mail、Yahoo メール、
Microsoft Hot メール等の無料でお使いいただける
メールアドレス以外をご記入ください。

押川

講師
グローバルビジネス株式会社
株式会社アイゾーンジャパン 代表取締役　内田 賢 氏

講師
ZenGroup株式会社
ZenPlus越境ECモール事業部　向吉 里樹 氏

主な内容

ECサイト成功の為のベースとなる考え方
ネット集客に関する施策～潜在的ニーズへのアプローチ
ECサイトのコンバージョンレートの改善策
利益を生み出す客単価の考察
リピーターや口コミ誘発による増客策
最終日、既存ECサイトを越境EC対応にする方法について
※各日の詳細なカリキュラムは、初日のヒアリング会にて参加事業者様のために組み上げた内容を2日目に発表いたします。　

カリキュラム

ＣＯＯＬＢＩＺ

当所では、地球温暖化防止・夏季省エネへの取り組みとして「クールビズ期間」を実施しております。

５～１０月は、クールビズ期間中につき軽装(ノーネクタイ等 )にてご出席くださいますようお願い申し上げます。

世界の越境EC販売額の20%を日本に！日本の商品をシンプルに

海外ユーザーへ届ける仕組みを提供。世界の越境ECにおける日

本の販売額シェア20％を目指します。

多数のECサイトを運営。ECサイトの売上だけで年間 1億円を超える。

実店舗で売れなかった商材を売れる商材に変えるなど、当塾だけでしか

知り得ない実践から得られた秘訣ノウハウを公開します。

参加される事業者にぴったりの

講義内容を組み立てるため初日に

参加事業者様のECの状況を

しっかりとヒアリングします。

まずは、国内向けECサイトを

売れるECサイトにするための

取り組みを学びます。


