
を学ぶ

商品・サービスの

魅せ方次第でもっと売れる !

御社の商材は

魅せ方
販促企画編

���� 年度 大阪府小規模事業 経営支援事業 地域活性化事業 自社の魅力を引き出すセルフプロデュース力向上支援事業

会員は主催・共催のいずれかの会員を指します。

主催：豊中商工会議所　共催：箕面商工会議所・能勢町商工会・豊能町商工会

売 れているところは 何が 違う？

成功事例 からニ ーズを掘り起こす

売れる商品があるのではない、売れる売り方があるだけ。
ヒットの裏で起こっていること、仕掛人が起こそうとしたこととは何か。

「広報も販促も “外から” は最後の “花” しか見えない」「どんな “花” にも “種（＝アイデア）” がある」
目の付け所から広報まで一気通貫で伴走する PR コンサルタント・堀氏（一般社団法人おもしろ総合研究所 理事）
が、自身が支援したいくつかの事例を中心にヒットを仕掛ける際に考えたこと・やったこと
をひも解き、その考え方・成功事例の共通点等についてお話しします。
また、実際にその思考過程についてワークショップを通じて参加者に体験してもらう
ことで、自社の販促に活かしていただきます。

・瓶牛乳が飛ばした驚きのヒット。日本人におなじみの “あのポーズ” がお客さんを
　呼んだ。

・古い宿の起死回生策。そこにあるものを組み合わせた結果、意外な化学反応が・・・。
・バウムクーヘンも “売る軸” をズラしたら、TV 取材に有名百貨店からの引き合いも。　等

自社の商品・サービスの質に自信はある！のに、
今ひとつ思うように売れないなぁとお悩みの
中小企業の経営者、営業担当、その他従業員、
個人事業主等全般。

ヒント を得る。

日程

こんな方にオススメ
定員
参加費

お申込み

木10 /192023

14:00-17:00

Web から申込�� 名（先着順）
会場 豊中商工会議所

会員 �,��� 円（税込）

一般 �,��� 円（税込）

または

チラシ裏面をFAX
豊中商工会議所　セミナー情報

WEBマーケティング編

パッケージ・ロゴデザイン編

関連講座を下 記日程で開催
より理解が深まる

10 /12 木 14:00-17:00

10 /26 木 14:00-17:00

ホリ牧場の腰に手を当てて飲む牛乳
有限会社夢ミルク館（石川県河北郡内灘町）

若旦那たじまっちょ氏
筋肉と自然と遊ぶ宿 田島館（奥飛騨温泉郷）



お問合せ・アクセス

豊中商工会議所（阪急岡町駅西出口徒歩スグ）
〒���-����　豊中市岡町北 �-�-�
TEL　��-����-����
FAX　��-����-����
E-Mail　seminar@ooaana.or.jp（セミナー連絡専用）

URL　https://www.ooaana.or.jp/

※左地図表記の駐車場は全て民間有料駐車場（��� 円 ～ ��� 円 / �� 分）です。
　ご注意ください。

ＣＯＯＬＢＩＺ

当所では、地球温暖化防止・夏季省エネへの取り組みとして「クールビズ期間」を実施しております。

５～１０月は、クールビズ期間中につき軽装(ノーネクタイ等 )にてご出席くださいますようお願い申し上げます。

０６－６８４５－８００４平日 �:�� ～ ��:��お問い合わせ 豊中商工会議所　担当：濱田 ＴＥＬ

最新情報を発信！
LINE登録はこちら

お申込みシートＦＡＸ

０６－６８５７－０４７４ 豊中商工会議所 濱田　行
ＦＡＸでお送りください。

���� 年 �� 月 �� 日（木）商品・サービスの魅せ方を学ぶ 販促企画編

平日の日中連絡がつく番号をご記入ください。

※受講者情報をご記入ください

(フリガナ)
事業所名

(フリガナ)
参加者名

所在地

ＴＥＬ

Ｍａｉｌ

業種・営業内容 所属商工会議所・商工会 (〇をつけてください )

豊中　　箕面　　豊能　　能勢　　その他　　(一般扱い)

〒　　　　　　ー

(　　　　　　　) ＦＡＸ (　　　　　　　)

※ご記入いただいた個人情報は、受講者名簿の作成、出欠確認、及び豊中商工会議所からの各種連絡・情報提供のために利用させていただきます。

下記の受講条件にご了承いただけますか？（　をつけてください）
※当講座への参加は、受講条件にご了承いただける方に限定させていただきます。

受講条件 受講後アンケートへの回答に協力します。

PR’ s Labo. 代表　堀 美和子 氏
新聞記者や大手企業の広報・販促等を経てコンサルタントとして独立。「“ 根っこ” を掘り出して、ビジネスのヒントを育
てるお手伝い」をモットーに、現在は数多くのお店や商品のプレスリリースを手がける他、各地でセミナーを開催。個別
の相談では事業者さんの持つ隠れた想いを聞き出すことを得意とし、それを活かした提案で数々のお悩みを解決している。
必要なのは「“売り込み” ではなく “欲しくなってもらう” 仕掛け」。���� 年、有志と一般社団法人おもしろ総合研究所を
設立。人間心理からストーリーマーケティング、新聞記者の経験もプラスして、あなたのビジネスを応援します。

講師


