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����年度 大阪府小規模事業 経営支援事業 地域活性化事業自社の魅力を引き出すセルフプロデュース力向上支援事業

主催：豊中商工会議所
共催：池田商工会議所・箕面商工会議所・能勢町商工会・豊能町商工会

定員

20名

講師 オフィス Aplan 代表　荒井 知恵氏

参加費 会員 2,000 円　一般 4,000 円
※「会員」とは主催・共催の会議所・商工会の会員を指します。

豊中商工会議所 大会議室
（豊中市岡町北 �-�-�）

場所

2023年 1月25日
14：00-17：00水

日時

営業に大切なのは、自社製品・サービスを説明する
ことではなく「課題解決策を提案すること」。つまり
製品・サービスを売ることではなく、「お客様それぞれ
の立場での課題、あるいは目標を、自分の提供できる
製品・サービスを利用して解決すること」です。
その為にはお客様の信頼を得て良好な人間関係を築き、
お客様それぞれのニーズを引き出さなければなりません。

この講座では、ビジネス雑談・自己紹介のコツを学び、
自分のウリ・自分と他人のコミュニケーションタイプ
を知ることで、お客様との信頼関係構築・情報収集に
必要なコミュニケーション能力を強化し、新規顧客の
獲得・販路開拓へと繋げます。

営業は信頼関係が全て

・うまく受注に繋がらない

・思うように話を進められない

・話が続かない、盛り上がらない

・なかなか信頼関係が築けない

こんな方におすすめ 。

豊中商工会議所　セミナー情報
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講座内容

�. ビジネス雑談って何？
（�）売れる営業マンは物を売らない
（�）「欲しい」をつくる雑談

※内容は多少変更となる場合がございます

�. 自己理解、他者理解で「ウリ」と「ネタ」を集める
（�）自分の “武器” を見つける
（�）自分が思う自分と他人から見た自分は違う？

�. ビジネスチャンスは自己紹介で掴む
（�）第一印象を磨く
（�）自分のトリセツをつくる

�. コミュニケーションタイプを知る
（�）自分の伝えたいことを伝えたいように伝えるスキルとは？
（�）なぜ「そんなつもりで言ってないのに」が生まれるのか？



お問合せ・アクセス

豊中商工会議所（阪急岡町駅西出口徒歩スグ）
〒���-����　豊中市岡町北 �-�-�
TEL　��-����-����
FAX　��-����-����
E-Mail　seminar@ooaana.or.jp（セミナー連絡専用）

URL　https://www.ooaana.or.jp/

※左地図表記の駐車場は全て民間有料駐車場（��� 円 ～ ��� 円 / �� 分）です。
　ご注意ください。

０６－６８４５－８００４平日 �:�� ～ ��:��お問い合わせ 豊中商工会議所　担当：濱田 ＴＥＬ

最新情報を発信！
LINE登録はこちら

お申込みシートＦＡＸ

０６－６８５７－０４７４ 豊中商工会議所 濱田　行
ＦＡＸでお送りください。

���� 年 � 月 �� 日（水）営業力UP�つのポイント 相手の懐に潜り込むコツ 教えます！

※受講者情報をご記入ください

下記の受講条件にご了承いただけますか？
はい ・ いいえ

(〇をつけてください )

(フリガナ)
事業所名

(フリガナ)
参加者名

所在地

ＴＥＬ

Ｍａｉｌ

業種・営業内容 所属商工会議所・商工会 (〇をつけてください )

当会議所のメールマガジンをお送りしてもよろしいでしょうか？(〇をつけてください )

ＹＥＳ　・　ＮＯ　・　登録済み

豊中　　池田　　箕面　　能勢　　豊能　　 その他　
　(一般扱い)

〒　　　　　　ー

(　　　　　) ＦＡＸ (　　　　　)

※ご記入いただいた個人情報は、受講者名簿の作成、出欠確認、及び主催・共催商工会議所・商工会・大阪府商工労働部からの各種連絡・情報提供のために利用させていただきます。

受講条件
・講座の受講後、アンケートに漏れなく回答をいただける方で、後日のヒアリングにも応じていただける方。

※当講座への参加は、受講条件にご了承いただける方に限定させていただきます。

講師プロフィール
三洋電機貿易（株）（現パナソニック（株））北米営業部で長年勤務。その後、勤務した岡本工務店では
すぐに信頼関係を作るスキルが「荒井マジック」と言われ、高い成約率を保っていた。在職中より、
協力業者向けのコミュニケーション力アップ・チームビルディング力アップセミナーなどを実施。
���� 年に独立し、信頼関係構築研修の他、営業力アップ、販路開拓、商品提案力強化など、
研修講師として幅広く活躍中。

オフィス Aplan 代表　荒井 知恵  氏


